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ある美容系の加盟店です。 
本社から加盟店に対して、美容液のランディングページが支給されました。 

美容液のランディングページを上手く使用し、集客するにはどのような方法がありますか？　 

なお、ランディングページのリストは本社の所に集まり、発送、集金は全て本社が行います。 
いわゆる、アフェリエイトになります。 

Snsはやっていないため、ココナラなどで依頼し、拡散などを考えいます。 
色々と試してみたいため、ご教示お願いします。



現在webライターを始めたばかりなのですが、 
仕事を取る営業力もないので、今電子書籍を書いています。 
電子書籍は実績や仕事を取る際での武器になりますか？



ちょっと聞いてみたいのですが、SNSでよくTwitterで月収7桁だとか 
月頭だけちょっとやって100万の収入だとかをよく目にしますが、 

本当にそういうことはあるのでしょうか？ 

本当にあるならどうやっているのかわかるのなら教えていただきたいです。 

そういった人達の大体が知りたければ 
公式LINEからの説明会やセミナーの案内など 

詐欺にしか思えないのです。 



菅又さんの有料動画（ハブ化）などは視聴した後 
自分で価値を決めてほしいとのことですが、現在そこまで余裕がないので 

無料視聴もしくは少額の視聴料になってしまい 
申し訳なくて見ることを躊躇ってしまいます。 

一旦拝見させていただいて、後日自分が成功した暁には 
相応の対価を支払うという形でも大丈夫ですか？



ライターとしてそもそもどのように仕事を獲得したら良いのか？ 
接続詞や主語などうまく使ったりするのが苦手ですが 

どのように克服していますか？学生時代国語とか苦手でした。



現在フリーで活動をしています。 
クライアントは少しずつ取れるようになってきたのですが 

目標である月収100万円に到達できるイメージがなかなかわきません。 

菅又さんが100万円に到達したときの具体的な流れなど 
参考として教えていただけますか？



ビジネスで意識を共有できる 
横の繋がりを作りたいと思っていますが地方に住んでいるため 

そういった機会がなかなかありません。 
セミナーに参加したりするのも限界があるので 

オンライン上で強い繋がりを作る方法などあるのでしょうか。



質問受付 
【2020年10月30日18時まで】 

https://forms.gle/AsbsNmrvsJKsb6Cn9
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